
 

RI M OW A  G MB H 
RI C HA RD -B YRD - ST RA SSE  1 3 ,  

5 0 82 9  C OL OG NE ,  G E RM A NY  

VERKAUFSBERATER 

(M/W)   

Für unsere Verkaufsfläche im Oberpollinger in 
München und in Vollzeit 
 
 
Herzlich willkommen bei RIMOWA – der 
ersten deutschen Maison der LVMH Gruppe. 
Wir sind eine globale Lifestyle-Marke und 
verfolgen das Ziel, essentielle Begleiter für 
lebenslanges Reisen zu entwickeln. Seit 120 
Jahren stellen wir einzigartige Produkte her, 
die Luxus und Funktionalität, Tradition und 
Innovation, Handwerkskunst und zeitloses 
Design miteinander verbinden. Wir bei 
RIMOWA glauben, dass große Ziele nur mit 
zuverlässigen Begleitern erreicht werden 
können. Deshalb steht bei der Entwicklung 
unserer Produkte insbesondere ihre 
Langlebigkeit im Fokus. Denn die 
bedeutendste Reise dauert länger als ein 
einzelner Trip – sie währt ein Leben lang. 
 
 
BEWERBUNG: 
 
Bitte senden Sie Ihre vollständigen 
Bewerbungsunterlagen mit Angabe Ihrer 
Gehaltsvorstellung und des frühesten 
Eintrittstermins vorzugsweise per E-Mail als 
PDF-Datei an people@rimowa.com. 
 
Personalabteilung 
Jaqueline Khalil 

WAS WIR IHNEN BIETEN: 
 
– Eine herausfordernde Aufgabe mit 

Gestaltungsmöglichkeiten bei einem  
führenden Industrieunternehmen mit 
hochwertigen Produkten, die Trends 
setzen 

 
– Einen durch selbständiges und 

lösungsorientiertes Arbeiten 
gekennzeichneten Arbeitsplatz in einem 
mittelständisch geprägten Kölner 
Traditionsunternehmen 

 
– Ein dynamisches, internationales Umfeld 
 
 
IHRE AUFGABEN: 
 
– Fachkundige Beratung und Betreuung 

unserer anspruchsvollen Kunden 
 
– Erlangung erstklassiger 

Produktkenntnisse 
 
– Reibungslose und kundenorientierte 

Abwicklung sämtlicher 
Serviceangelegenheiten 

 
– Wareneingangskontrolle, Warenpflege 

sowie Umsetzung und Kontrolle der 
vorgegebenen Richtlinien für die 
Warenpräsentation 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

IHR PROFIL: 
 
– Erfolgreich abgeschlossene 

Berufsausbildung 
 
– Bereits Erfahrungen im Einzelhandel 
 
– Kundenorientierung und Freude am 

Verkauf 
 
– Kommunikationsstärke, Zuverlässigkeit 

und Flexibilität 
 
– Gute Englischkenntnisse 
 


